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0 que é impressao sobre demanda?

Um guia prético para iniciantes.

O que A® impressA£o sob demanda?

Description

VocA? pode ter ouvido falar 'sobre/dropshipping, mas vocA? sabe o que A© ImpressA£o sob
demanda ou (POD)? Vamos mergulhar em tudo que_vocA2 precisa saber sobre impressA£o sobre
demanda POD, desde como funciona atA© as armadilhas/a serem superadas e para responder se A©
o modelo de atendimento certo para o seu negAscio de dropshiping:

O que A© impressA£o sob demanda (POD)?

Vamos comeA8ar com o que A© impressA£o sob demanda?

Print on Demand (POD) A© o modelo de atendimento que permite aos vendedores criar designs
grAijficos para produtos. Esses produtos geralmente sA£0 roupas, como camisetas e moletons,
e podem variar de canecas, toalhas, estampas de arte, capas de telefone e muito mais.

Sem a necessidade de ter o produto como um revendedor de produtos fAsicos, o fornecedor enviarAj
o produto com seu design para vocA? ou para o cliente.

Isso significa que vocA2 nA£o precisa gastar tempo e energia lidando com o processo de compra e
entrega e apresentaA8A£o do produto.

Aqui estAj um exemplo de como serAj o processo:
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The Print on Demand Mo«

Customer places order Forward order to
and pays you retail POD supplier anc
price ($30) wholesale ($2(

ult
=

Customer Your Store :
Keep $10 profit
Your supplier A .
ships the product < > Suppg
directly to your a
customer on
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Parece incrAvel, nAfo A©?
Vale a pena conferir aimpressA£o sob demanda?

Se vocA2 A© um artista ou designer grAijfico e procura uma outra fonte de renda, definitivamente vale
a pena conferir. O que quer que vocA? seja, POD A© uma maneira simples, econA 'mica e de baixo
risco de ganhar dinheiro em um trabalho de tempo integral ou em um trabalho paralelo.

Isso significa que vocA? nA£o precisa ser uma pessoa criativa para ter sucesso (embora ajude!) Se
vocA? conhece alguA©m ou contrata um designer, ainda pode colher todos os benefAcios de possuir
uma loja POD.

Pode haver confusA£o sobre o que POD e outros modelos de dropshipping fazem, entA£o vamos
esclarecer isso agora:

Qual A© a diferenA8a entre POD e dropshipping normal?

Uma empresa que oferece servihgos de impressA£o sob demanda para seus produtos despacha os
itens acabados diretamente para o cliente/ne momento do pedido. Se isso soa como dropshipping,
entA£o vocA2 estAj certo! A impressA£o sob demanda A©)outra forma de dropshipping.

Basta dar uma olhada nesse infogrAjfico aqui para ver como funciona o dropshipping a??normala??:
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- The Dropship Mod

Customer places order Forward order to
and pays you retail supplier and p:
price ($100) wholesale ($7C

74/ 0NN\ N

©

-
= — -
Customer Your Store {

Keep $30 profit

Your supplier ships the product
directly to your customer
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As diferenA8as sAf£o que o POD permite que vocA2 tenha mais controle sobre a aparA2ncia do
produto, enquanto o dropshipping tradicional estA; vendendo um produto prA©-fabricado com pouca
ou nenhuma personalizaASA£o.

Os prA3s e contras da impressA£o sob demanda

Agora que vocA? sabe o que A© impressA£o sob demanda e como ela difere do dropshipping
a??normalé??, vamos ver quais SAE0 0s pontos fortes e as Ajreas desafiadoras que vocA? vai
superar.

Quais as vantagens da impressA£o sobre demanda?

FAijcil de configurar. VocA2 pode escolher um fornecedor para carregar seu design em um produto e
depois vendA2-lo em um site em um curto espaA8o de tempo. (Mais sobre isso abaixo)

Barato. Os custos de manutenA8A£o0 do seu negAscio sA£o, em grande parte, apenas o site. ISso
significa hospedagem, nome.de-domAnio e uma possAvel assinatura do site comercial, dependendo
de quem vocA? estA;j usando, coma o Shopify . Pode haver serviA§os adicionais e como vocA? gasta
em marketing que podem ser custos adicionais,-ou.utilizar plataformas que te oferecem a oportunidade
de vender em seus marketplaces (lojas do fornecedor)ou em lojas totalmente grAijtis para vocA?2
configurar com a sua marca.

NA£o hAj necessidade de investir em estoque. Em vez de investir milhares em produtos e, em
seguida, manter o estoque, vocA? sA3 precisa pagar depois de fazer uma venda. Como seu produto
custarAj mais, vocA? nunca pagarAj mais do que receberA.

Ter controle de produtos. Embora haja um limite para o que vocA? pode controlar um produto (mais
sobre isso depois), vocA2 tem controle da aparA2ncia por meio de grAjficos.

Isso A© muito importante quando se trata de marcar presenA8a e competir com os outros. O design
oferece uma vantagem e dAj uma forte razA£o0 para alguA©m usAj-lo.

Quais as desvantagens da impressA£o sobre demanda?

Margens de lucro baixo. Para compensar a facilidade de nA£o precisar se preocupar com estoque,
remessa e fabricaA8A£o0 do produto, o fornecedor precisa fazer um corte bastante grande. Embora os
preA8os dos fornecedores possam variar, as margens de lucro tendem a ser muito menores do que
lidar com o envio e o estoque por conta prA3pria.

Lidando com devoluA8Apes. A? bastante complicado revender um produto comprado devido A s
suas especificidades em potencial e atA© mesmo sob medida. No entanto, hAj maneiras de
redirecionAj-lo, entA£o vocA? pode precisar ser criativo para tirar o melhor proveito disso.

TA£0 bom quanto seus designs. O maior motivo pelo qual alguA©m deseja comprar em sua loja A©
a qualidade e a ideia criativa dos designs.

Isso significa que vocA?2 precisa se esforA8ar para garantir que haja uma demanda. A baixa qualidade
ou quantidade em detrimento da qualidade podem sofrer muito com a obtenASA£o de vendas,
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portanto, A© melhor investir o mAjximo possAvel em designs de alta qualidade.

Sem controle de qualidade de impressA£o. Nem todo negA3cio POD pode entregar um produto
impresso de alta qualidade com cada pedido. As impressoras podem comprometer a qualidade da
impressA£0 produto e as pessoas que operam a impressA£o tambA©m podem.

Mais importante ainda, a qualidade dos produtos que eles estA£o usando para serem impressos pode
estar abaixo do esperado. A? por isso que vocA? deve testAj-los para seu prA3prio uso, para
determinar o quA£o bem eles funcionarA£o com seus clientes.

Como vocA2 comeAS8a a imprimir sob demanda?

Se, depois de ler os prAss e contras, vocA2 tambA©m estiver interessado em comeA8ar com a
impressA£0 sob demanda, siga-me abaixo para comeA8ar em cinco etapas:

1- Escolha um fornecedor
Escolher um fornecedor pode ser‘uma ftarefa difAcil, pois hAj muito por aA. Muitos deles se

especializam em oferecer uma determinada ‘marca‘de-roupas ou tA2m preA8os e prazos de entrega
competitivos para facilitar as coisas.
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Men's clothing

All shirts
T-shirts
All-over shirts
Paolo shirts
Tank tops
3/4 sleeve shirts
Long sleeve shirts
Embroidered shirts
Jackets

All hoodies & sweatshirts
Hoodies

Sweatshirts
Bottoms
Sweatpants & joggers
Underwear
Leggings

“;'r |'|'-\.

Women's clothing

Kids & youth clothing

Hats

Men's clothing

Kids & youth clothing

Waomen's cl¢

Hats

Um exemplo de fornecedor de impressA£o sob demanda: A Printful A© uma das poucas grandes
empresas de impressA£o sobre demanda com bases no Brasil. a Printful tem pontos de impressA£o e

entrega no RJ e SP.
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4 PRINTFUL

Ganhe dinheiro extra com o seu
hobby

Vioce ¢ e modelos. Nés imprimimos @ enviamos sob

demanda

Come funciona
Comece seu negocio online em 3 passos
N adadas wevveyy [ 4
¥ -
1 2 3
Canects sun lojd Crbg 303 PROUUTOS Comaes & vender
[ ZF | B G
LB (WL T Y]

Diversos produtos personalizados que vocé pode vender

mprimimos e enviamos sob demanda em nome da sua marca!

H js
Seul, "=F
o R =
in'
e
Seu|,
(" oesion
e
_Seu |,
DESIGH |
vy AQui |
>
=

NAEo existe um tamanho A°nico para todos os negA3cios POD, por isso A© difAcil recomendar um.
O melhor para vocA? seria se fazer perguntas como:

a?¢ Vou vender um tipo de produto?

a?¢ Quantas variantes dos meus produtos estou usando? (como tamanho ou cor do produto, etc.
a?¢ O preA8o dos produtos e do frete estAj de acordo com meu orA§amento para ser lucrativo.
a?¢ Que paAs / paAses vocA? vai segmentar?
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Por A°ltimo, nA£o aceite cegamente um fornecedor sem testar os produtos vocA2 mesmo!

A? uma Adtima maneira de saber os tempos de envio e a qualidade de impressA£o para saber se vale
a pena o preAS8o e ter certeza de que vocA? estAj vendendo algo que vale a pena comprar.

2 a?? Envie seus projetos para o site do fornecedor

Depois de ter seu fornecedor, seu site A© como seu sistema saberA;j qual design e produto vocA2
estarAj vendendo em seu site.

How does it work?

(oce ]
LQ
)
1 2
Create or edit a template Pick a product & add design
Make your own or try our sample Take your pick from our catalog

Processo de impressA£o na pAjgina de modelo do painel de controle do produto.

Depois de ter sua arte, feita por um designer ou por vocA2 mesmo, agora vocA? pode fazer o upload
desse design atravA©s do site deles. Com seus geradores simulados, eles podem mostrar se o
tamanho do design se encaixa perfeitamente no produto.

Assim que tiver uma boa aparA@ncia, vocA? poderAj repetir todas as variantes de um produto que
desejar ou mais produtos com esse design. PorA©m, tenha em mente que a resoluASA£0 do design
pode precisar ser aumentada dependendo do tamanho.

Por exemplo, uma arte de 200 DPI pode funcionar em uma impressA£o de arte de 20 x 25 cm, mas
serAj muito baixo para uma impressA£o de arte de 60 A? 90 cm.

E sim, vocA2 pode vender produtos em um nicho especAfico!

Dica: nAfo tem certeza em qual nicho de impressA£o sob demanda vender? FaA§a uma pesquisa
relacionada a um segmento que vocA? tenha algum conhecimento ou simplesmente prazer e consumir.
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Exemplos: criaA8A£o de estampas de esportes, animais, camisas de frases engraA8adas, etc.

3 4?? Crie a pAjgina do produto com suas informaA8Apes em seu site

Na etapa anterior, vocA2 pode criar uma pAijgina de produto em seu site onde o cliente pode comprar o
produto com seu desenho nele.

NA£o se preocupe com as imagens de cores, tamanhos e descriA8A£o do produto; de uma forma
geral seu fornecedor tem ferramentas no site para fazer e configurar seu produto.

Para ir mais longe com imagens e descriA§Apes de produtos

Use imagens de mockups para criar A¢ngulos diferentes de seus produtos, especialmente imagens de
seus produtos sendo usados a??a??por um modelo real. Isso adicionarAj uma sensaA8A£o de
realismo.

Escreva uma boa descriASAEG_do produto que use os cinco sentidos do paladar, tato, olfato,
audiA8A£0 e visA£o. Mesmo qué_nA£o sejam todos os sentidos usados a??a??pelo seu produto, dA2
ao cliente a sensaA8A£o de que ele A© importante:

Use adjetivos e caracterAsticas com emoA8§Apes para quUe_as pessoas possam associar aos seus
designs.

4 4?7? Sincronize o seu design e o produto com o site do fornecedor para o seu
site.

Assim que a pAjgina do produto for configurada em seu site, A© hora de ir para a pAjgina de
sincronizaA8A£o de seu fornecedor para ter certeza de que o produto e o grAjfico estA£o de acordo
com seu site.
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All-Over Print Men's

16 Reviews

Available product customization
and preferences

Choose color

Choose size Size g

XS 5§ M L XL

Price*

$23.95

Bulk price calculator

Start de

Latest orders from: Port or

* Price varies depending on the prodi

product colar and size, taxes, and shi

Printfula??s tank top page pronta para comeAS§ar a personalizar

Neste modelo, vocA? pode selecionar o seu produto, suas variantes de cores e / ou tamanhos, e o
design a ser colocado nele. A? super simples e, com o apertar de um botA£o, qualquer pessoa que
fizer compras no seu site, a compra serAj automaticamente solicitada ao seu fornecedor.

Isso inclui informaAg§Apes de endereASo e nome, para que vocA2 nA£o precise se preocupar com o
recebimento do cliente. (A menos que eles cometam um erro, mas mais informaA8Aues sobre como
podemos tirar o melhor proveito disso mais adiante neste artigo)
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5 a?? Comercialize seus produtos

e HE]]B“BBLE Search designs and products

Ciothing Slickers Masks Phone Cases Wall Art

Badgers by Jacoueline Hurd

Stickar .L

Home & Living

Kids & Bables

Q

Accessories

Creativity
And swee

Sell your art prints
to a global audien
to get started.

Esta A© a parte mais difAcil para muitas pessoas por causa do conjunto de habilidades e criatividade

sobre como vocA?2 deseja que sua loja seja vista e comprada.

Embora existam muitas estratA©gias de divulgaASA£o em plataformas que funcionam bem, como
Google Ads e Facebook Ads , tambA©m existem marketplaces (sites de mercado) nos quais vOcA?
tem toda a estrutura de vendas e pode vender suas artes, como:

e RedBubble
e Zazzle

e TeeSpring

Society 6
Threadless

Fine Art America
Merch Amazon
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O que vocA? precisa saber sobre a venda de produtos POD A© que vocA2 essencialmente vende arte.
Isso significa que nA£o A© o costume de encontrar um problema e vendA2-lo como uma soluASA£o0. A
arte A© vista como um sentido emocional de expressA£0 e sentimento de pertencer a algo.

A? por isso que muitas das roupas POD tA2m grandes causas, como o apoio A cultura ou ao ativismo
sem fins lucrativos. AIA©m disso, celebridades, bandas de rock e marcas que vendem outros tipos de
produtos podem se beneficiar de produtos POD que fazem seus fAEs quererem mostrar sua lealdade.

O cA©u A® o limite na direA8A£o do marketing. A? por isso que criamos outros guias Ateis que
cobrem isso aqui, para que vocA2 possa verificAj-los quando terminar este artigo.

Saiba como divulgar seus produtos com campanhas de marketing digital

Veja aqui este dois exemplos de lojas de impressA£o sob demanda

Agora que vocA? sabe como comeAS§ar, vamos ver o que outras lojas estAfo fazendo com seus
negAscios de impressA£o sob demanda que as tornam bem-sucedidas.

Um exemplo de loja de impressA£o sob demanda/A© a spreadshirt, que oferece a possibilidade de
vocA? colocar suas artes para vender no marketplace ( loja /deles com centenas de artistas) e a
possibilidade de vocA? montar a sua prA3pria loja com sua marca na spreadshirt.

Veja aqui as nossas lojas nestas duas plataformas:
a?¢ Loja EstA°dio DAYurer na Redbubble

a?¢ Loja EstA°dio DAYarer na Spreadshirt

ImpressAfo sob demanda: Perguntas frequentes para
Iniciantes

Antes de encerrarmos este artigo, vamos examinar rapidamente algumas perguntas-chave que as
pessoas tA?m quando comeA8am a imprimir sob demanda.

Quem sabe isso tambA©m responda a uma de suas dA°vidas!
Como vocA2 consegue inspiraA8A£o para os designs?

Como a qualidade dos seus designs e as ideias criativas SA£0 0 que mais importa, faz sentido reunir a
melhor inspiraA8A£0 na preparaA§A£o.

EntA£o, onde vocA? procura inspiraASAE£0? A maneira mais fAjcil e simples A© usar o Google para
pesquisar 0 segmento da arte relacionada. Isso pode ser tA£o simples quanto &??desenhos de
elefantea??.

Outro exemplo de onde encontrar boas ideias de inspiraA§A£0 A© o Dribbble !
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Existem toneladas de arte e estilos semelhantes por aA. A? apenas uma questA£o de ser curioso,
investir seu tempo e pesquisar por aA.

A? importante notar que o mais A3bvio A© se inspirar nos concorrentes para ver o que estA;j vendendo
e 0 que nA£o estAj. Embora nA£o haja necessariamente nada de errado com isso, pode ser muito
inspirador ou correr o risco de infringir direitos autorais .

A violaA§A£o de direitos autorais A© a proteASAE£o que o design nAfo pode ser usado sem a
permissA£o do proprietAjrio. Isso ajuda vocA? a fazer com que seu design nAfo seja usado pela
concorrA2ncia para obter ganhos.

Uma Astima maneira de obter inspiraA8A£0 para novos designs A© combinar ideias que criarA£o algo
novo. Outra maneira A© usar desafios propositalmente, como usar apenas uma linha ou um tom de
cor para colocar seus neurA’nios criativos em um exercAcio!

Como vocAza lida com-devoluA8Apes de produtos de impressA£o sob demanda?

Este provavelmente A© o maior problema qué-vocA@enfrentarAj, com o qual todos os dropshippers
lidam. Ao mesmo tempo, 0 primeiro pensamento seria apenas segurar o produto e esperar que outra
pessoa o compre e depois envie para ela.

Isso pode nAfo acontecer, no entanto. O produto pode ser um projeto personalizado do filho de
alguA©m que ninguA©m mais compraria. Isso significa que vocA? estAj preso com um produto que
estAj ocupando espaA8o e pode ter perdido dinheiro com o envio.

Nem tudo estA;j perdido! SA3 porque vocA2 nAfo pode vendA2-lo, nA£o significa que o produto deva
ser imediatamente jogado fora. Existem outras maneiras criativas de redirecionar o produto devolvido.

Por exemplo, alguA©m pode usar uma camisa para fotos de mockups realistas. Muitas vezes, sA£o
melhores do que as fotos de modelo padrA£o porque sAEo mostradas em um cenAjrio do mundo real.
TambA®©m torna mais fAjcil para o seu visitante se imaginar usando tambA©m!

Dependendo do produto, vocA2 tambA©m pode realizar um sorteio para que seus clientes e
seguidores possam entrar fazendo algo como seguir o perfil do seu negAscio no Instagram. Essas
sAfo apenas algumas das muitas ideias que vocA2 pode usar para seus produtos devolvidos para
melhorar ainda mais o seu negAscio, em vez de prejudicAj-lo.

Portanto, vocA2 deve usar a impressA£o sob demanda?

A ImpressA£o sob demanda A© um mA©todo de negA3cio muito simples, entA£o isso significa que
muitas pessoas podem experimentAj-lo com pouco risco. Mas isso A© algo para vocA2 mergulhar com
todo o esforAgo, afinal?

A resposta A© que se trata de sua prA3pria criatividade ou capacidade de levar seus produtos atA© as
pessoas interessadas. EntA£o, o resto A© basicamente marketing para 0 Sucesso com Seus projetos.
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VocA2 tambA©m tem mais controle sobre os produtos do que o dropshipping normal do AliExpress,
pois seus designs serA£o originais e nA£o podem ser reproduzidos pela concorrA2ncia.

Isso significa que A© mais fAjcil construir uma marca na qual as pessoas acreditem que vai alA©m da
venda de produtos.

Se vocA?2 A© um artista criativo, a resposta se resume a quanto tempo e esforA§o estA;j disposto a
investir nisso? Embora seja bastante rAjpido para colocar um negAscio em funcionamento, sempre
serAj uma confusA£0, a menos que vocA?2 o trate como um negAs3cio.

Na dA°vida, coloque todo o seu esforA§o nos designs. Isso torna o marketing muito mais fAjcil porque
hAj menos esforA8o para fazer as pessoas acreditarem em um design medAocre quando um design
excelente pode se vender.

ConclusA£o

O dropshipping POD A© uma.maneira poderosa e Al de adicionar outra receita ao seu negAscio ou
de ser um negAscio principal.~As jlimitaA8Apes sAf£o literalmente sua prAspria criatividade ao
apresentar seu negAscio e os designs que deseja usar com ele.

Embora o modelo encontre alguns solavancos no processo; todos eles sAfo gerenciAjveis. AIAOmM
disso, com os custos iniciais SA£0 baixos, hAj muito poucos motivos para nA£o experimentAj-lo.

EntA£o, o que vocA? estAj esperando? Seu prA3ximo movimento espera por vocA2, clique no link
abaixo e entre no mundo da impressA£o sob demanda.
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